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Vendas de materiais e de equipamentos para constru¢ao civil
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Fonte: ABRAMAT/FGV, 2018



Composicao anual das vendas da industria
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Highlights de uma construtora para a area de aquisicoes
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Principais desafios da area de aquisicGes de uma construtora
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v' Procedimentos
informais.

v’ Falta de controle na
cotagdo, na aprovagao
e nos recebimentos
das compras.

v" Dissonancia entre
especificacdes técnicas
e decisbes de compras.

'S,
v' Retrabalho.

v' Propinas ("bolas”).

v’ Captagdo de crédito
(taxas altas
embutidas nas
faturas).

v' Escolha errada de
produto pelo uso de
critério errado.

v Devolucoes.

v’ Falta de atencao aos

fretes.

/ \

v' Prazo de entrega.

v' Critérios de
contratacao.

v" Qualidade do produto
escolhido por preco.

v Pagamentos.

v Custo de oportunidade.
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Estoque minimo.
Estoque de seguranca.

PEPS.

Registro das datas de
entrada de saida do
estoque.

Programacao de
compras.

Financeiro.




O inicio da era das oportunidades com o comércio eletronico a
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Tecnologias de compra e de venda online

Sdo chamadas de e-commerce e de e-marketplace e possibilitam principalmente:

v" Reduzir drasticamente o tempo de equipe dedicado a processos operacionais

burocraticos;

v Dar maior seguridade aos processos, nos aspectos operacionais de combate a

fraudes e a corrupcao;

v Prover um ambiente altamente competitivo, o que estimula a reducao dos precos

ofertados;
v Acesso ampliado a opcbes de marcas e de fornecedores;
v' Custos unitarios menores que os custos de uma loja convencional;

v Grande flexibilidade nos modelo de pagamento e de recebimento comparados

aos modelos tradicionais, com vantagens para compradores e para vendedores.
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Vendas por e-commerce no Brasil

VENDAS ONLINE DE BENS E CONSUMO (RSBi)

R$53,2

RS47.7
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Fonte: Ebit, 2019



Share de categorias do e-commerce
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Processo de aquisi¢cao: Tradicional
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Processo de aquisicao: Disruptivo
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Realizar cotacao

Engenharia / Arquiteto (a) /
compras

Digitar demanda da
Obra no e-Marketplace

Atende critérios de
busca?

§ Finalizar
Compra

Plataforma de e-Marketplace

Busca automatica /

comparagao

..............

Item
Encontrado?
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Diferencas basicas entre os processos de aquisicoes

Modelo Tradicional:
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Vantagens para compradores e vendedores: principais diferencas

Modelo Disruptivo VS Modelo Tradicional

v Taxas organizadas e conhecidas; v' Taxas variaveis e desconhecidas;
v Certeza nos recebimentos; v' Incerteza nos recebimentos;
v Melhor planejamento financeiro; v Oneracao do fluxo de caixa pelas
v Base de precos uniformizada; incertezas;
v Agilidade e facilidade na tomada de v Processo lento e custoso;
precos; v Riscos de fraudes;
v Opcgoes seguras e rapidas de v Propostas sem equalizacao financeira.

financiamento.
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MUITO OBRIGADO!!!

https://vius.com.br
PERGUNTAS?

COMECE A VENDER. COMECE A COMPRAR.
ANUNCIE.

Contate-nos

contato@vius.com.br



